
 

 

Unser Kunde ist der weltweit erfolgreichste Hersteller von kugelgelagerten Füh-

rungssystemen und Spezialist in der Entwicklung technisch komplexer und kunden-

spezifischer Systemlösungen, bekannt u.a. für seine Teleskopauszugsschienen. Das 

Unternehmen ist seit 1962 weltweit und seit 1972 auf dem deutschen Markt tätig 

für die Märkte Haushaltsgeräte, Automotive, Architektur, industrielle Lagerung, Ver-

kehrswesen, Rettungsdienste, Einzelhandel und Displays, Verkaufs- und Geldauto-

maten, Büro- und Wohnmöbel, Industrieanwendungen, Medizin sowie elektronische 

Gehäuse und Server Racks. 

 

Zum weiteren Ausbau der Aktivitäten im wichtigen Markt Italien suchen wir zum 

nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n  

 

 

Sales Manager Italy (m/w/d) 

 
 

 

Ihre Aufgaben 

 

Kein Tag ist wie jeder andere: abwechslungsreiche Aufgaben erwarten Sie  

 

> Sie verantworten den landesweiten Vertrieb sämtlicher Produktgruppen des Un-

ternehmens und tragen Verantwortung für die Geschäftsentwicklung 

> Sie arbeiten mit namhaften internationalen Kunden 

> Sie führen technische und kommerzielle Verhandlungen 

> Sie tragen Verantwortung für die Geschäftsentwicklung der Produktgruppen in 

Europa 

> Sie erschließen neue Märkte und bauen bestehende Kundenbeziehungen aus 

> Sie schlagen neue Produkte, bzw. Produktoptimierungen vor 

> Sie arbeiten eng mit Entwicklung und Marketing am deutschen Standort Diez so-

wie mit internationalen Kollegen (Europa, Asien, Nordamerika) zusammen 

 

 

Ihre Qualifikation 

 

Wir stellen Menschen ein, keine Lebensläufe. Überzeugen Sie uns von Ih-

ren Talenten  

 

> Sie haben ein abgeschlossenes kaufmännisches oder technisches Studium oder 

eine entsprechende Berufsausbildung 

> Sie haben Erfahrung im Vertrieb mit technisch anspruchsvollen Produkten, ins-

besondere auf dem italienischen Markt   

> Italienisch ist Ihre Muttersprache, in Deutsch und Englisch kommunizieren Sie 

sicher  



 

 

> Sie sind offen für Neues 

> Sie verstehen es, Prioritäten zu setzen und Ihre Aufgaben und Projekte struktu-

riert voranzutreiben 

> Sie sind eine wissbegierige und offene Persönlichkeit mit einer Hands-on-Menta-

lität und knüpfen schnell berufliche Kontakte 

> Sie haben eine engagierte und proaktive Arbeitsweise, arbeiten gerne im Team 

und haben ein starkes Verantwortungsbewusstsein für Ihre Themen 

> Sie sind reisebereit und Kundenbesuche machen Ihnen Spaß 

 

Das können Sie erwarten 

 

> Die Arbeit an interessanten, zukunftsorientierten Produkten 

> Die Arbeit in einem dynamischen Umfeld, zusammen mit hoch motivierten Kolle-

ginnen und Kollegen 

> Ihr Büro ist am deutschen Firmensitz in Diez/Lahn  

> Zu unserem attraktiven Gehalt bieten wir weitere, vielfältige Mitarbeiter-Boni 

> Firmenwagen, zur privaten Nutzung 

> Handy 

 
 

Haben wir Ihr Interesse an dieser abwechslungsreichen Position geweckt? 

 

Möchten Sie tatkräftig in einem innovativen Team mitarbeiten und sich gerne bei 

leistungsgerechter Bezahlung persönlich weiterentwickeln? Dann freuen wir uns auf 

Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen! Diese richten Sie bitte mit Angaben 

über Gehaltsvorstellung und möglichen Eintrittstermin per E-Mail an Herrn Thomas 

Koch, Kneer Personalberatung, Mergenthalerallee 79-81, 65760 Eschborn, 

info@kneer-personalberatung.de oder rufen Sie für eine erste Vorabinformation 

gerne Herrn Koch an unter +49/6196/76908-50. 

 

Selbstverständlich behandeln wir Ihre Bewerbung streng vertraulich. 

mailto:info@kneer-personalberatung.de

